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IT-TRANSFORMATION BEI UNTERNEHMENSUBERNAHME

Unternehmen: HQW Precision GmbH

Branche: Metall-Industrie
Im Juli 2019 iibernahm die HQW Precision GmbH die im englischen Plymouth Produkte: Kugellager, Wilzlager und
ansassigen The Barden Corporation (UK) Ltd. Mit 400 Mitarbeiterinnen von -Baugruppen
der Schaeffler Gruppe. Bei der Ubernahme verantwortete die All for One Group
den Prozess der kompletten IT Ablésung und Integration in die neu geschaffene Umsatz: ca. 25 Mio.€ Umsatz
Unternehmensstruktur.

Sitz: D-97273 Kirnach

Projekt: Ubernahme in der Maschinenbau-

Zulieferindustrie: Anspruchsvolles
IT-Carve-out Projekt inkl. Cloud-
First-Strategie, Wiederaufbau und
Migration der Microsoft 365

| Umgebung und Managed Service
. Vertrag.

Projektlaufzeit: 6 Monate
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Die Ausgangssituation

Die deutsche HQW Precision GmbH
Ubernahm im Juli 2019 die im englischen
Plymouth ansassige The Barden
Corporation (UK) Ltd. (Barden UK) mit
400 Mitarbeiterinnen und Mitarbeitern
von der Schaeffler Gruppe.

Ein lange fraglicher Aspekt bei der
Ubernahme-Entscheidung war die IT.

Die Frage fir HQW: Lasst sich die IT fir
Barden UK aus der Schaeffler-IT reibungslos
herauslosen, so dass ein unterbrechungs-
freier Geschaftsfortgang gewéhrleistet ist?
Und wie hoch sind danach die laufenden IT-

Kosten zu veranschlagen?
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Das Projekt

Bei der Suche nach einem IT- und
Beratungs-Dienstleister liberzeugte die
All for One Group mit SAP- und
Microsoft-Kompetenz sowie einer
Cloud-First-Strategie, die eine transpa-
rente |T-Kostenaufstellung erméglicht.

Zu den vertraglich vereinbarten Leistungen
der All for One gehdren u.a. der Carve-out
des SAP Mandanten von Barden UK,

die Uberfiihrung von SAP in eine Azure
Cloud-Umgebung, der Wiederaufbau

und Migration der Microsoft 365
CollaborationUmgebung und die
Sicherstellung des unterbrechungsfreien
IT-Betriebes als Dienstleistung (,,Managed
Service").
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Die Ergebnisse

HQW hat sich bei dem anspruchsvollen
IT-Carve-out Projekt mit der All for One
Group fur die Cloud-First-Strategie
entschieden. Ein Hauptargument hierfir
war die Kosten-Transparenz, denn Cloud-
typisch fallen hierbei feste monatliche
Kosten an, was dem Unternehmen eine
exakte Budget-Planung ermdoglicht. Damit
setzt das Unternehmen bei den beiden
wichtigsten Business IT-Systemen
komplett auf die Cloud: Das SAP-System
|duft auf einer Cloud-Plattform (Microsoft
Azure), die Microsoft Services werden
ebenfalls im Cloud-Modell (Microsoft 365)

bezogen.

Dank der kompetenten Projektrealisierung
konnte die All for One Group auch mit
dem Dienstleistungs-Angebot ,Managed
Services” punkten. Zu einem monatlichen
Pauschalpreich werden die IT Services

im laufenden Betrieb sichergestellt und
das interne IT-Team der HQW wesentlich
entlastet.
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Die Highlights

Die Herausforderung bei diesem Projekt
lag in der schnellen und sicheren IT-Uber-
nahme des angekauften Unternehmens mit
seinen 400 Mitarbeiterinnen und der IT-In-
tegration in vorhandene IT-Strukturen.
Durch die SAP- und Microsoft-Kompetenz
sowie einer Cloud-First-Strategie, gelang
es All for One das Projekt in einer kurzen
Projektdauer und mit einer klaren Rollout

Strategie umzusetzen.

— Anspruchsvolles IT-Carve-out Projekt
mit kurzer Projektdauer dank klarer
Rollout Strategie durchgefiihrt

— Zukunftsweisende Cloud-Strategie
bei Microsoft und SAP Services

- Planbare, transparente IT-Kosten

- Entlastung der internen IT durch
Managed Service Vertrag

— Verbesserte Kommunikation und
produktivere Kollaboration durch
Einflihrung moderner Microsoft 365
Tools, wie Teams fiir eine bessere
Zusammenarbeit, Standort-
unabhingig



