Steyr-Werner Technischer Handel GmbH

+ ' STEYR-WERNER

Member of DEXIS Europe

&%) AT-4061 Pasching
S5 ca. 200 Mitarbeiter

@ www. steyr-werner.at

" Technischer Handel

50 Mio. €

© All for One Group SE

Unternehmen

Die Osterreichische Steyr-Werner
Technischer Handel GmbH liefert

technische Produkte von mehr als

500 Herstellern an Kunden aus
Industrie, Gewerbe und kommu-
nalen Einrichtungen. Ein umfas-

sendes Serviceangebot rundet das
Leistungsspektrum ab und schafft ‘
die Basis fur eine effiziente Erstaus-

rustung und Instandhaltung.

Losungen
SAP Sales Cloud

Links

Case Study
Websession Replay

Ausgangssituation

Kinftiges Geschaftspotenzial
zuverlassig prognostizieren

Anforderungen an
Projektmanagement abbilden

Prozesseffizienz im Vertrieb
steigern

Mehrwerte fur Service und
Produktberatung erschlie3en

T

Transformation B4B

Vertrage, Bestellungen oder
Gesprachsnotizen — sémtliche
relevanten Informationen stehen
per Mausklick bereit. Vertriebs-
mitarbeiter kdnnen neue Kunden
gezielt ansprechen und fundierte
Umsatzprognosen erstellen.
AuBerdem sind Beratungsqualitat
und Kundenzufriedenheit
gestiegen.
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.Digitalisierung ist komplex. ,Run simple’
bedeutet fur uns, vielschichtige Produkte und
Prozesse im Vertrieb maglichst einfach zu
halten. Die SAP Sales Cloud hilft uns dabei.”

- Martin Wallinger,
Leiter Vertrieb und Marketing


https://lp.b4b-solutions.com/de/casestudy-steyr-werner/index.html
https://lp.b4b-solutions.com/de/websession-best-practice-crm-im-technischen-handel/index.html

