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„Mit SAP Sales Cloud arbeiten wir weltweit. 

Mobilität, Mehrsprachigkeit und internationale 

Verfügbarkeit waren für uns ein wichtiges 

Auswahlkriterium.“

• Mit SAP Sales Cloud wurde die 

weltweite mobile Vertriebsarbeit 

realisiert. 

• 360°-Kundensicht gibt Auskunft 

zu Kundenstatus 

• Mehr Transparenz zu 

Verkaufschancen & 

Opportunities

• Vereinfachte Besuchsverwaltung

• Leadmanagement für Messen

VAHLE wollte das bestehende 

CRM ablösen. Die Auswahlkriterien:

• Modernes Design & mobilfähig

• Nahtlose ERP-Integration

• Mehrsprachigkeit & 

internationale Verfügbarkeit

• Einfache Konfiguration & kurze 

Projektlaufzeit & DSGVO-

konform

Die VAHLE Group spezialisiert auf 

intelligente Energie- und 

Datenübertragungssysteme für 

mobile Industrieanwendungen. 

Dabei verbinden sie die sozialen 

Grundwerte eines Familien-

unternehmens mit der Kreativität 

einer High-Tech Firma, die 

international wegweisend und 

zukunftssicher aufgestellt ist.
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- Fabian Klein,

SAP Inhouse Consultant / Sales & Distribution


