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HERAUSFORDERUNGEN  
UNSERER KUNDEN

Der Umstieg auf SAP S/4HANA stellt viele Unternehmen vor 
Herausforderungen. Mit den Conversion/4 Discovery Paketen 
sorgen wir bereits im Vorprojekt Ihrer SAP S/4HANA Conversion 
für Klarheit und Sicherheit.

SAP S/4HANA bildet den Kern für ein intelligentes und nach-
haltiges Unternehmen. Conversion/4, das SAP Transformation 
Abo, ermöglicht Ihnen den Weg in die Zukunft. Dennoch stellt 
die Conversion Sie bereits zu Beginn Ihrer Unternehmenstrans-
formation vor eine Vielzahl an Fragen die wir im Rahmen von 
Conversion/4 Discovery beantworten.

Die Transformation kann sehr individuell sein: Themen, wie z. B. 
die Strategie, Roadmap oder das Budget wirken sich auf alle 
Handlungsfelder Ihres Unternehmens aus.

Entscheiden Sie deshalb genau, welche Themen für Ihr Unter-
nehmen relevant sind: In den Conversion/4 Discovery Work-
shops legen Sie fest, wie Ihre Roadmap für SAP S/4HANA 
konkret aussehen soll.
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Basierend auf unseren 
Erfahrungen aus 250 S/4HANA 

Discoveries & Projekten

Wir möchten nicht alles neu machen, 
sondern nur ausgewählte Dinge!

1

Konfigurationseinstellungen  
aus der Vergangenheit würden wir 

heute anders machen!

3

Wie muss ich mein Rechenzentrum 
für SAP S/4HANA umbauen?

5

Wie stemme ich den  
(Conversion-) Aufwand?

7

Wie bekommt mein IT-Team das 
Know-how für Betrieb und Support 

von SAP S/4HANA?

6

Wie setze ich die Potenziale,  
die SAP S/4HANA bietet,  

für mein Business um?

4

Wir wollen uns teilweise von  
Altdaten trennen!

2



STRATEGIE-ENTWICKLUNG

Was müssen wir jetzt betrachten, 
um die Zukunft gestalten zu können?

BETRIEB & SERVICE

Wie betreibt man � 
zukünftig IT und Services?

PERMANENTE INNOVATION

Wie können wir unsere Wettbewerbs-
�fähigkeit erhalten und ausbauen?

ROADMAP

Wie können wir unser  
�Ziel sicher erreichen?

INTELLIGENTES
& NACHHALTIGES
UNTERNEHMEN

CONVERSION-PROJEKT

Wie kommen wir  
�risikofrei in die neue Welt?

4CONVERSION/4 DISCOVERY

IHR WEG IN DIE ZUKUNFT
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ERSTGESPRÄCH
Lassen Sie uns über Ihre Ausgangssituation sprechen

EXPERTENGESPRÄCH
Lernen Sie unser Vorgehensmodell kennen und diskutieren  
Sie Ihre Bedürfnisse mit unseren Transformations-Experten 

KONFIGURATION
Gestalten Sie gemeinsammit unseren Experten Ihren  
individuellen Weg nach S/4HANA auf Basis Ihrer Bedürfnisse

DISCOVERY PHASE
Prüfen Sie unser Angebot und beauftragen Sie Ihr Zukunftsprojekt

1

2

3

4
Technical Transformation Discovery

Process Transformation Discovery

Business Transformation Discovery

MIT DEN CONVERSION/4 DISCOVERY 
PAKETEN FINDEN SIE  

IN NUR 4 SCHRITTEN IHREN BESTEN 
WEG ZU SAP S/4HANA
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CONVERSION/4

Alles zum SAP Transformation Abo 
der All for One Group

Die Conversion/4 Discovery Pakete, bringen Ihnen Klarheit und Sicherheit für 
Ihre SAP S/4HANA Conversion. Immer dabei ist eine Management Summary, 

die Sie dabei unterstützt, die Ergebnisse intern zu vertreten.

TECHNICAL 
TRANSFORMATION  

DISCOVERY 

Den schnellen Weg zu 
SAP S/4HANA identifizieren.

PROCESS 
TRANSFORMATION  

DISCOVERY 

SAP S/4HANA  
Transformation für 

Prozessoptimierungen nutzen.

BUSINESS 
TRANSFORMATION  

DISCOVERY 

SAP S/4HANA 
Transformation im Rahmen 

einer übergeordneten 
Digitalisierungsstrategie.

CONVERSION/4  
DISCOVERY PAKETE

C O N V E R S I O N - 4 . C O M

https://www.conversion-4.com
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Das Vorprojekt ist für den Erfolg des eigent-
lichen Transformations-Projekts entscheidend. 
Zögern Sie deshalb nicht und erstellen Sie 
gemeinsam mit uns einen Blueprint für Ihre SAP 
S/4HANA Conversion. 

Dank der sorgfältigen Planung wissen Sie von 
Anfang an, welche Services und Dienstleistungen 
Sie benötigen. Dadurch lassen sich nicht nur 
Kosten optimal planen, sondern zusätzlich 
Risiken minimieren. Wir identifizieren gemeinsam 
mit Ihnen, welche Handlungsfelder Sie jetzt 
angehen sollten. 

Außerdem erhalten Sie immer, egal für welches 
Discovery-Paket Sie sich entscheiden, eine 
Management Summary, die Sie dabei unterstützt, 
die Ergebnisse intern zu vertreten. 

Unsere Transformations-Experten stehen Ihnen 
jederzeit für Fragen zur Verfügung und finden die 
für Sie bestmögliche Lösung, um eine reibungslose 
SAP S/4HANA Conversion für Ihr Unternehmen 
sicherzustellen.

ERFOLGSKRITISCH

WIR HABEN BEWERTET, WELCHEN 
MEHRWERT ES FÜR UNS HAT, WEITERHIN 
ZU WARTEN UND DEN UMSTIEG AUF 
SAP S/4HANA AUFZUSCHIEBEN. WIR SIND 
ZUM ERGEBNIS GEKOMMEN: KEINEN.

JÖRG RINGMEIR

GLOBAL HEAD OF IT

HIRSCHVOGEL GROUP
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Was müssen wir jetzt betrachten, um die Zukunft gestalten zu können?

Immer dabei ist eine Management Summary,  
die Sie dabei unterstützt, die Ergebnisse intern zu vertreten.

PAKETÜBERBLICK

TECHNICAL 
TRANSFORMATION  

DISCOVERY 

	✓ SNP CrystalBridge® 
Analyse

	✓ All for One Quick 
Custom Code Check

	✓ S/4HANA Conversion

	✗ Fiori-Nutzung

	✗ Strukturveränderung 
Fiori-Nutzung

	✗ Modernisierung der 
Systemlandschaft

	✗ E2E-Prozessoptimierung 
Digitalisierung

	✗ Organisationsanpassung 
IT/Fachbereiche

	✗ (Neu-)ausrichtung 
Geschäftsmodelle

	✗ Harmonisierung 
Prozesse & Betriebs
modelle

	✓ SNP CrystalBridge® 
Analyse

	✓ All for One Quick 
Custom Code Check

	✓ S/4HANA Conversion

	✓ Fiori-Nutzung

	✓ Strukturveränderung 
Fiori-Nutzung

	✓ Modernisierung der 
Systemlandschaft

	✓ E2E-Prozessoptimierung 
Digitalisierung

	✓ Organisationsanpassung 
IT/Fachbereiche

	✗ (Neu-)ausrichtung 
Geschäftsmodelle

	✗ Harmonisierung 
Prozesse & Betriebs
modelle

	✓ SNP CrystalBridge® 
Analyse

	✓ All for One Quick 
Custom Code Check

	✓ S/4HANA Conversion

	✓ Fiori-Nutzung

	✓ Strukturveränderung 
Fiori-Nutzung

	✓ Modernisierung der 
Systemlandschaft

	✓ E2E-Prozessoptimierung 
Digitalisierung

	✓ Organisationsanpassung 
IT/Fachbereiche

	✓ (Neu-)ausrichtung 
Geschäftsmodelle

	✓ Harmonisierung 
Prozesse & Betriebs
modelle

PROCESS 
TRANSFORMATION  

DISCOVERY 

BUSINESS 
TRANSFORMATION  

DISCOVERY 



Die All for One Group steigert die Wettbewerbsfähigkeit von Unternehmen in einer digitalen Welt. 
Dafür vereint die Gruppe Strategie- und Managementberatung, Prozessberatung, Branchen-Expertise und 
Technologie-Know-how in Kombination mit IT-Beratung und -Services unter einem Dach. All for One ist führender 
SAP- und Microsoft-Partner und unterstützt mehr als 2.500 Kunden aus Deutschland, Österreich und der Schweiz 
bei der Unternehmenstransformation und dem Ausbau ihrer Wettbewerbsfähigkeit.

Marcel Schwindt
Sales Director SAP Conversion Projects

All for One Group SE
Rita-Maiburg-Str. 40
70794 Filderstadt

T +49 8331 49831-501
M +49 151 624 191 64

marcel.schwindt@all-for-one.com
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