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Maschinelles Lernen erfindet Unternehmen neu
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60 %
der manuellen Aufgaben werden 

bis 2025 automatisiert sein

97 %
Genauigkeit der Bilderkennung heute 

(besser als die menschliche Rate 95%)

95,1 %
Spracherkennungsgenauigkeit heute 

(besser als die menschliche Rate 94,1%)

$18 Mrd.
Markt für maschinelles Lernen in 

Unternehmen bis 2020

Automatisierung 

von Prozessen

Vollständige Automatisierung von Geschäfts-prozessen, 

von der Personalabteilung über die Zahlungs-

verarbeitung bis hin zu Workflow Genehmigungen für 

Bestellungen und Verkaufsabwicklungen

Dynamische Analysen
Proaktive Analyse neuer Datentypen und Entdeckung 

unbekannter Muster, die eine neue Ebene von 

Erkenntnissen ermöglichen

UX der nächsten Generation
Das Nutzererlebnis orientiert sich daran, wie 

Menschen im wirklichen Leben mittels Stimme, 

Bild und Messaging interagieren und steigert so 

die Unternehmensproduktivität 
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Hohe 

Abwanderung

Wechselnde 

Priorität

Große 

Ziele

Wachsender 

Wettbewerb

Mangelnde 

Ausbildung

Informierte

Kunden



HERZLICHEN 

DANK für Ihre 

Aufmerksamkeit.

11/17/2020©  All for One Group SE 4

Ulla Lambauer
Project Manager / Cloud Expert

+43316424100525

+4366488715274

Ulla.Lambauer@b4b-solutions.com

B4B Solutions GmbH

Liebenauer Hauptstraße 2-6

8041 Graz

b4b-solutions.com 

T:

M:

E:





Disclaimer

Die Informationen in diesen Unterlagen sind vertraulich und dürfen nicht ohne vorherige schriftliche Genehmigung 

durch All for One Group SE bekannt gegeben werden. Alle Texte, Bilder und Grafiken unterliegen dem Urheberrecht 

und anderen Gesetzen zum Schutz des geistigen Eigentums. Alle Rechte an diesen Unterlagen sind der All for One 

Group SE vorbehalten. 

All for One Group SE stellt diese Unterlagen ohne jegliche Verpflichtung, Gewährleistung oder Garantie, weder 

ausdrücklich noch stillschweigend, zur Verfügung. All for One Group SE übernimmt keine Verantwortung für Fehler 

oder Irrtümer in diesem Dokument, es sei denn, derartige Schäden beruhen auf Vorsatz oder grober Fahrlässigkeit. 

Der Inhalt dieser Unterlagen kann von All for One Group SE jederzeit geändert werden. Diese Unterlagen dienen 

ausschließlich informativen Zwecken und dürfen in keinen Vertrag aufgenommen, für Handelszwecke weiterverwendet 

oder an Dritte weitergegeben werden, soweit sie nicht für eine solche Verwendung gekennzeichnet sind oder eine 

vorherige schriftliche Genehmigung von All for One Group SE vorliegt.
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Solution Advisory

SAP CX SalesCloud

Intelligent Sales Automation

• Deal Intelligence

• Pipeline Manager

• Pipeline Flow
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Solution Advisory

SAP CX SalesCloud Deal Intelligence
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Solution Advisory

SAP CX SalesCloud Pipeline Manager



4PUBLIC© 2020 SAP SE or an SAP affiliate company. All rights reserved.  ǀ

Solution Advisory

SAP CX SalesCloud Pipeline Flow


