EINKAUF &
BESCHAFFUNG
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http://allforonesteeb.com/workshop-strategischer-einkauf

EINKAUF & BESCHAFFUNG

ANALYSE UND HANDLUNGS-
EMPFEHLUNGEN FUR IHREN
STRATEGISCHEN EINKAUF

Resiliente Lieferketten und eine zuverléssige Lieferan-
tenbasis: Zwei Dinge, die wohl selten so wichtig waren,
wie in der aktuellen Zeit. Was kénnen Sie im strate-
gischen Einkauf tun, um in wirtschaftlich turbulenten
Zeiten das beste Ergebnis fir lhr Unternehmen zu
erzielen? Das wollen wir in diesem Workshop naher

beleuchten.

In lhrem individuellen vierstiindigen Workshop "Er-
folgshebel Strategischer Einkauf" analysieren wir lhre
strategischen Einkaufsprozesse und geben Ihnen erste
Einblicke in SAP Ariba Supplier Lifecycle & Performan-
ce (SLP) sowie SAP Ariba Sourcing. AnschlieBend dis-
kutieren wir erste Handlungsempfehlungen zur Um-
setzung lhrer Prozesse in SAP Ariba und zeigen lhnen
die konkreten Benefits, die Sie hierdurch erreichen

kénnen.

IHR ERGEBNIS

:H: Wir analysieren lhre Prozesse in |hrem
strategischen Einkauf; Sie erhalten natirlich die
Ergebnisse dieser Analysen.

:H: Sie gewinnen einen Uberblick, wie Sie lhre Pro-
zesse in einer Losung wie SAP Ariba abbilden
kénnen — der erste Schritt in Richtung automa-

tisierten Einkauf.

:H: Sie lernen SAP Ariba Supplier Lifecycle &
Performance (SLP) sowie SAP Ariba Sourcing

und deren Features kennen.

:H: Wir zeigen lhnen, wie leicht Sie z. B. Lieferan-
ten onboarden, qualifizieren und bewerten
oder wie effizient Anfragen, Ausschreibungen

und Auktionen ablaufen kénnen.

:H: Sie erfahren alles Uber die Integration in lhr
SAP ERP.

:H: Wir analysieren, welche lhrer Lieferanten be-

reits im Ariba Netzwerk registriert sind.

DER WORKSHOP RICHTET SICH AN
Dieser Workshop richtet sich insbesondere an Abteilungsleiter

und Mitarbeiter aus dem Bereich strategischer Einkauf, die ihre

Einkaufsprozesse weiter digitalisieren und die Wettbewerbsfahigkeit

ihres Unternehmens so weiter verbessern mochten.

SONDERPREIS
FUR TEILNEHMER
DES MITTELSTANDS-
FORUMS 2022:
5.499,- EUR *

* bei Buchung bis 30.09.2022



