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SAP ARIBA GUIDED BUYING INTEGRIERT 
IN SAP S/4HANA

MÖGLICHKEITEN VON RISE WITH SAP FÜR DEN EINKAUF UND 

WAS DAS FÜR IHRE IT BEDEUTET.

− Die Conversion von R/3 nach S/4HANA steht vor der Tür und wird 

Ressourcen im gesamten Unternehmen binden …

− Die Einkaufsabteilung braucht neue oder verbesserte Prozesse, die 

zu den heutigen Herausforderungen passen

− Sie suchen Kollegen, Fachkräfte, die Sie unterstützen
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Zusammenarbeit und 

Management von 

Handelspartnern

Ganzheitliche Sicht und 

Kontrolle der Ausgaben 

über alle Kategorien 

hinweg 

Direktes 

Material
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Compliance erhöhen
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Größtes B2B-Netzwerk
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WARUM END-TO-END PROCUREMENT
SO WICHTIG IST 
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ZUGANG ZUM GRÖßTEN B2B NETZWERK
SAP BUSINESS NETWORK IN ZAHLEN
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WAS IST DAS SAP BUSINESS NETZWERK

Ariba Supplier 

Network

Procurement  Collaboration
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Global > 180 Countries
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Business Network
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One Global SAP Network 

enabling digital 

collaboration across 

trading partners
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SAP DIGITAL SUPPLIER NETWORK
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Intelligent 

Business Rules

SAP Business Network: Das größte B2B Netzwerk der Welt

Lieferanten

B U S I N E S S

N E T W O R K

Lieferanten

Einkaufendes 

Unternehmen
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SAP DIGITAL SUPPLIER NETWORK

− Zugang zu Lieferanten im

SAP Business Network

− Dokumentenaustausch in Echtzeit

− SAP Standardprozesse bleiben erhalten

− Erweiterbar auf mehr als 120 standardisierte 

Transaktionsregeln zur Definition des 

Prozesses

− Keine Betriebskosten → in Rise enthalten
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RISE WITH SAP  //  RISE WITH ALL FOR ONE
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ERP

S/4HANA 

A

Lieferplan

(LP/LPA)

B

Rahmen-

vertrag

(MK/WK)

Supplier Lifecycle 

Management

Sourcing

Contract 

Management

Indirektes 

Einkaufen

Direktes 

Einkaufen 

Supplier  

Qualifizierung

Supplier 

Segmentierung

Sourcing 

Anfrage
Sourcing 

Event
Vergabe

Supplier 

Registrierung

Operativer 

Kontrakt

Kontrakt

Anfrage
Kontrakt

Erstellung

Katalog
Purchase

Requisition
Freigabe

Purchase

Order

Purchase

Order

Auftrags-

bestätigung

Waren-

eingang
Passende 

Rechnung

SAP Business Network



© All for One Group SE

14,90 0,00 14,9013,70

4,00

2,50

5,70

7,40

NETZWERK- & HANDELSPARTNER-
MANAGEMENT NEU GEDACHT

Unternehmensweite Integration von 

Handelspartner-Stammdaten

Integriertes Informations-, Lebenszyklus-, 

Risiko- und Leistungsmanagement
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Geschäftsprozessen auf alle globalen Handelspartner hinweg
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SAP ARIBA GUIDED BUYING
SNAP - SPEZIELL FÜR DEN MITTELSTAND

Kein Papier

Elektronische Bestellungen, 

Wareneingang, Auftragsbestätigung, 

Lieferavise & Rechnungen

Mehr Geld 

Dynamische 

Preisnachlässe

Einkaufen & 

Genehmigung 

aus einer App

Zugriff auf Marktplatz 

und Ihrem Vorzugslieferant 

vom 1. Tag 

Verwaltung von 

Kontrakten

Anschluss zum 

Business Network

Echtzeit

Budget Kontrolle

Persona 

Reporting Dashboards

Vorkonfigurierte Lösung mit Best Practices, 

Buying Channels & Kataloge

Taktisches Sourcing

Snap Procurement

Guided Buying
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KURZE EINFÜHRUNGSDAUER

ermöglicht kurzfristigen ROI - frühe Nutzung des 

Systems ermöglicht eine Erwirtschaftung der Kosten 

INTEGRATIVE PROZESSE

ERP-System und Cloud-Komponenten harmonieren, 

Cloud bietet Vorteile im Betriebsmodell (Subskription) 

und bietet regelmäßige kostenfreie Updates

EINHEITLICHE BENUTZERSCHNITTSTELLEN

ermöglichen echten Single Point of Procurement, 

Benutzer haben keinen Medienbruch, arbeiten immer 

im richtigen System
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MITTELSTANDSFORUM 2022

18

MITTELSTANDSFORUM

04. – 05. MAI 2022, FRANKFURT A.M. 

www.mittelstandsforum.de 

EINKAUF IN DER KRISE?

WIE SICH COVID-19 AUF DEN 

EINKAUF UNSERER KUNDEN 

AUSWIRKT

SAP DSN & SUPPLY CHAIN 

COLLABORATION FÜR DEN 

MITTELSTAND: DIE BESTEN 

FUNKTIONEN IN EINER 

NEUEN LÖSUNG

INTEGRIERTER EINKAUF 

MIT SAP S/4HANA 

UND SAP ARIBA

IN MITTELSTÄNDISCHEN 

UNTERNEHMEN

05. MAI 2022 

10:55 -11:40 

05. MAI 2022 

11:50 -12:35 

05. MAI 2022 

14:00 -14:45 
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VIELEN DANK! HIER FINDEN SIE:

− die Präsentationsunterlagen

− ab morgen die Aufzeichnung 

des Vortrags

− weiterführende Informationen

Sie erhalten den Link am Freitag 

auch per E-Mail.
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https://bit.ly/3HhnwkG



PEER UWE PETERS

SENIOR MANAGER

ALL FOR ONE GROUP SE

T +49 2301944762

M +49 1712429555

Peer-Uwe.Peters@all-for-one.com

mailto:Peer-Uwe.Peters@all-for-one.com
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DISCLAIMER

Die Informationen in diesen Unterlagen sind vertraulich und dürfen nicht ohne vorherige schriftliche 

Genehmigung durch All for One Group SE bekannt gegeben werden. Alle Texte, Bilder und Grafiken 

unterliegen dem Urheberrecht und anderen Gesetzen zum Schutz des geistigen Eigentums. Alle Rechte 

an diesen Unterlagen sind der All for One Group SE vorbehalten. 

All for One Group SE stellt diese Unterlagen ohne jegliche Verpflichtung, Gewährleistung oder Garantie, 

weder ausdrücklich noch stillschweigend, zur Verfügung. All for One Group SE übernimmt keine 

Verantwortung für Fehler oder Irrtümer in diesem Dokument, es sei denn, derartige Schäden beruhen auf 

Vorsatz oder grober Fahrlässigkeit. Der Inhalt dieser Unterlagen kann von All for One Group SE jederzeit 

geändert werden. Diese Unterlagen dienen ausschließlich informativen Zwecken und dürfen in keinen 

Vertrag aufgenommen, für Handelszwecke weiterverwendet oder an Dritte weitergegeben werden, soweit 

sie nicht für eine solche Verwendung gekennzeichnet sind oder eine vorherige schriftliche Genehmigung 

von All for One Group SE vorliegt.


